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Kunden beim
Notar 4

Auftrag fiir den
Notartermin einholen

Burotermin und Abschluss

B Ziel: Der Notarvertrag

Waurde eine ldentifikation
erreicht?

Notartermin vereinbaren

Finanzierung sicherstellen
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Termin Kaufentscheidende Merk- Kaufsignale Einwinde

vereinbaren male hervorheben erkennen behandeln

Besichtigung "

Ziel: ldentifikation zwischen Kaufinteressent und Angebot
Waurde ein Besichtigungstermin vereinbart?
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Bedarfsanalyse

Personlicher Kontakt

Finanzierungs-Check Angebotsprisentation
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f Ziel: Personlichen Kontakt vereinbaren
; ‘ ‘ SR - prm— : A
Anzeigen Internetangebot Schaufenster/ Kollegen/Verbund-  Vorgemerkte Inter- :
aufgeben aktualisieren Aushang gestalten partner informieren essenten auswihlen =~
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Angebotsmatrix erstellen Exposé erstellen

Angebotsbearbeltu ng

Ziel: Verkaufsfertige Aufbereitung des neuen Angebotes

Immobilienakte anlegen

Kommt ein Auftrag zustande?
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Aufnahmetermin/Besichtigungstermin Waurde ein neuer Termin mit
mit dem Verkdufer durchfiihren dem Verkaufer vereinbart?
A
Telefonischen oder persinlichen Kontakt mit dem Verkaufer aufnehmen $
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Ansprache aktiv Passive Werbung Tippgeber aufbauen Angebotsbeschaffungs-
einsetzen umsetzen und betreuen datei pflegen
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